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 MSN AR AÇ AAK Dİ 

MSN 1.000     

AR -.412* 1.000    

AÇ -.343* .414* 1.000   

AAK .278* -.076 .030 1.000  

Dİ .476* -.343* -.271* .028 1.000 

 B t Fdeğişim Df R2 R2 
değişimi 

Bağımlı Değişken 
Mağazadan Satın Alma Niyeti 
Model 1: 

Algılanan Risk -.412 -7.516 56.492* 1 0.412a 0.169 

Model 2:  

Algılanan Risk -0.301 -5.248 

16.509* 2 0.508b 0.089 Algılanan Efor -0.225 -3.941 

Algılanan Arama Kolaylığı 0.232 4.438 

Model 3:  

Algılanan Risk -0.202 -3.682 

46.783* 1 0.605c 0.108 

Algılanan Efor -0.170 -3.170 

Algılanan Arama Kolaylığı 0.227 4.706 

Dokunma İhtiyacı 0.354 6.840 



 
 

 



 
 



 
 


